
日 時 ：平成２５年３月１７日（日） 

     １４：３０～１７：００（１４：００開場） 

場 所 ：ナディアパーク６階 セミナールーム（愛知県名古屋市中区栄3-18-1） 

参加費 ：無 料 

定 員 ：３０名（１医院２名様までに限らせていただきます。） 

申込み ：裏面申込書にご記入のうえＦＡＸにてお申込ください。 

     当日、会場にてお名刺を頂戴いたします。 

申込締切：平成２５年３月８日（金） 

                                                    三井住友海上三井住友海上三井住友海上三井住友海上    経営者経営者経営者経営者セミナーセミナーセミナーセミナー    

 

 

 

 

 

 

 

 

 

診療所の収益は５年前と比較して１０％以上減少しているというデータがあります。今後も診療報酬のアッ

プを望むことは難しく、新規開業や承継開業もあり診療所の経営環境は年々厳しくなっており、診療所の多

くは来院患者数を維持することさえ難しい状況にあります。 

また、医療制度改革のひずみから行き場を失っている医療・介護難民と呼ばれる、医療必要度の高い

高齢者の入所施設が社会的にも強く求められており、このような状況下、現在診療所の新たな収益

源として、ニーズが明確に存在する高齢者住宅（サービス付き高齢者向け住宅・有料老人ホーム）

の開設に注目が集まっています。 

そこで本セミナーでは『『『『診療所診療所診療所診療所がががが手手手手がけるがけるがけるがける高齢者住宅事業高齢者住宅事業高齢者住宅事業高齢者住宅事業』』』』について、また、『『『『診療所診療所診療所診療所がががが手手手手がけるがけるがけるがけるデイサーデイサーデイサーデイサー

ビスビスビスビスややややグループホームグループホームグループホームグループホーム等介護事業参入等介護事業参入等介護事業参入等介護事業参入のののの意義意義意義意義とととと方法方法方法方法』』』』について、この分野において豊富な経験を持つ株式

会社葵経営コンサルタンツ中島和人氏および宮田典人氏より解説いただきます。 

別紙別紙別紙別紙セミナーセミナーセミナーセミナー内容内容内容内容にごにごにごにご案内案内案内案内しているしているしているしている通通通通りりりり、、、、指導経験指導経験指導経験指導経験のののの中中中中からからからから先生方先生方先生方先生方ががががぜひぜひぜひぜひ知知知知っておきたいとっておきたいとっておきたいとっておきたいと考考考考えるえるえるえる項目項目項目項目

についておについておについておについてお話話話話しさせていただきますしさせていただきますしさせていただきますしさせていただきます。。。。他他他他ではではではでは聴聴聴聴けないけないけないけない内容内容内容内容ですのでですのでですのでですので是非是非是非是非ともごともごともごともご参加参加参加参加くださいくださいくださいください！！！！定員定員定員定員となりとなりとなりとなり次次次次

第締第締第締第締めめめめ切切切切りますのでりますのでりますのでりますので、、、、おおおお早早早早めにおめにおめにおめにお申申申申しししし込込込込みくださいみくださいみくださいみください。。。。なおなおなおなお、、、、本本本本セミナーセミナーセミナーセミナーはははは診療所関係者診療所関係者診療所関係者診療所関係者のみならずのみならずのみならずのみならず建設関係建設関係建設関係建設関係

会社会社会社会社のののの方方方方々々々々のののの参加参加参加参加もももも歓迎歓迎歓迎歓迎しますしますしますします。。。。    

 

 

１１１１....なぜなぜなぜなぜ高齢者住宅高齢者住宅高齢者住宅高齢者住宅がががが診療所診療所診療所診療所のののの収益向上収益向上収益向上収益向上にににに寄与寄与寄与寄与するのかするのかするのかするのか!?!?!?!?    

２２２２....なぜなぜなぜなぜ高齢者住宅高齢者住宅高齢者住宅高齢者住宅がががが診療所診療所診療所診療所ののののブランドブランドブランドブランド力力力力をををを高高高高めめめめ、、、、またまたまたまた地域医療地域医療地域医療地域医療をををを

担担担担うううう先生先生先生先生ののののプライドプライドプライドプライドをををを満満満満たすのかたすのかたすのかたすのか!?!?!?!?    

３３３３....高齢者住宅開設高齢者住宅開設高齢者住宅開設高齢者住宅開設のののの手順手順手順手順、、、、事業事業事業事業リスリスリスリスクククク、、、、抑抑抑抑えておくべきえておくべきえておくべきえておくべき要件要件要件要件!!!!    

〔講師プロフィール〕 株式会社 葵経営コンサルタンツ 

次長次長次長次長    中島中島中島中島    和人和人和人和人    氏氏氏氏                                                                        主任主任主任主任    宮田宮田宮田宮田    典人典人典人典人    氏氏氏氏    

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

診療所診療所診療所診療所    低成長時代低成長時代低成長時代低成長時代におけるにおけるにおけるにおける成長戦略成長戦略成長戦略成長戦略    

「「「「診療所診療所診療所診療所のののの介護事業参入介護事業参入介護事業参入介護事業参入ノウハウノウハウノウハウノウハウ」」」」セミナーセミナーセミナーセミナー    

（裏面をご覧ください⇒） 

定員定員定員定員３３３３００００名名名名 

1964 年 岐阜県生まれ。立命館大学大学院 後期博士課程単位取得退学。 

医療・福祉関連企業への経営支援、研修等に幅広く携わる。医療経営、福祉経営

に関する講演多数。 

1975 年 愛知県生まれ。愛知大学 経営学部経営学科卒

業。医療機関の人材マネジメントコンサルティング、医

療・福祉関連施設の開業コンサルティングに従事。 

＜＜＜＜本本本本セミナーセミナーセミナーセミナーでででで先生先生先生先生におにおにおにお伝伝伝伝えしたいえしたいえしたいえしたいテーマテーマテーマテーマ＞＞＞＞    



 

 

 

 

 

 

 

 

一つでも該当する先生は、本用紙にてお申し込み下さい。 

 

貴社名貴社名貴社名貴社名（（（（業種業種業種業種））））    所在地所在地所在地所在地    

                   様 

       （業種         ） 

〒     

      

ＴＥＬＴＥＬＴＥＬＴＥＬ    ＦＡＸＦＡＸＦＡＸＦＡＸ    

－－－－         －－－－ －－－－                        －－－－    

【ご出席者】 

おおおお名前名前名前名前    ごごごご所属所属所属所属・・・・役職役職役職役職    

                   様      

                   様                     

【三井住友海上社内使用欄】 

担当部課担当部課担当部課担当部課              部支店         課支社         担当 

【お願い】同業にあたるお立場の方、個人の方、その他弊社の判断により、セミナーへのご参加をご遠慮いただく場合がございます。そ

の場合の理由等については、ご説明いたしかねますので予めご了承ください。また、本申込書にご記入いただいたお客さまの情報は、弊

社ならびに弊社グループが今後開催するセミナーのご案内や当セミナーに関連する保険商品・サービス等のご案内のために利用させていただ

くことがあります。また、お申込み内容をセミナー講師にお知らせすることがあります。 

３３３３////１７１７１７１７（（（（日日日日））））    「「「「診療所診療所診療所診療所のののの介護事業参入介護事業参入介護事業参入介護事業参入ノウハウノウハウノウハウノウハウ」」」」セミナーセミナーセミナーセミナー    参加申込書参加申込書参加申込書参加申込書    

        ＦＡＸ：ＦＡＸ：ＦＡＸ：ＦＡＸ：000052525252----223223223223----4170417041704170        三井住友海上火災保険三井住友海上火災保険三井住友海上火災保険三井住友海上火災保険（（（（株株株株））））        愛知支店愛知支店愛知支店愛知支店    西村西村西村西村    行行行行 

１２－セ－８６ 

※三井住友海上では、外部専門家と連携し、企業・法人経営者の皆様に有益な情報をご提供しております。 

【場所】 

ナディアパーク６階 セミナールーム 

愛知県名古屋市中区栄3-18-1 

 

 （添付地図をご参照下さい） 

 

 地下駐車場ございますが、料金は自己負担となります。 

 

【お問い合わせ先】 

三井住友海上火災保険株式会社 

愛知支店  担当 西村 

ＴＥＬ ０５２－２２３－４１７２ 

ＦＡＸ ０５２－２２３－４１７０ 

 

● 具体的に高齢者住宅をお考えの先生 

● これから介護事業の情報を集めてみようという先生 

● そもそも介護事業、高齢者住宅とは何かとお思いの先生 

さらに、 

● 患者が横ばいもしくは減少傾向で不安をお持ちの先生 

● 長年診ていた患者を介護施設や高齢者住宅入所で失った経

験のある先生 

● 最近自院の患者が高齢化してきたと実感されている先生 

● 以前、介護事業の検討をおこなったが開設を諦めた先生 

● ご子息の承継のために事業をさらに成長・発展させたい先生 

    

ぜひごぜひごぜひごぜひご参加参加参加参加いただきたいいただきたいいただきたいいただきたい先生先生先生先生    


